ORGANISATION hy/

MONDIALE i,

DU COMMERCE. e/

QUESTIONNAIRE SUR L'AIDE POUR LE COMMERCE

DESTINE AUX ORGANISATIONS REGIONALES

Le présent questionnaire a‘pour but d'obtenir des renseignements sur le rdle que joue le commerce dans vos
stratégies de développement régionales et sectorielles, les besoins de votre région en matiére d'Aide pour le
commerce et la réponse de la communauté des donateurs face a ces besoins. Il s'intéresse en particulier aux
résultats intermédiaires et finals des programmes d'Aide pour Ie commerce.

Pour de plus amples rense:gnements ou pour obtemr des formulaires supplementalres veutllez vous rendre a
'adresse suivante: : - www.oecd.org/dac/aft/questionnaire’ ou contacter . les Secrétariats de ' OCDE
[aft.monitoring@oecd. org] ou de I'OMC {aft.monitoring@wto.org]. '
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1.  LE COMMERCE EST-IL INTEGRE DANS VOTRE STRATEGIE REGIONALE DE DEVELOPPEMENT?

Ql 1 Avez—vous une strategle ou un plan reglonal de developpement? ' oul M NoN [] 1

Dans laﬁ/rmatlve cette stratégie ou ce plan régional de développement /nclut I/ le commerce comme
Instrument de croissance economlque et de developpement? :

La strategle ou le plan régional de developpement inclut le commerce comme domaine 7
prioritaire et fixe des obJectlfs operatlonnels spécifiques 3 attemdre en ce qui concerne ,
Ie commerce 1

La stratégie ou Ie plan reglonal de developpement comporte des declaratlons generales sur
le role du commerce dans la croissance économique et le developpement

Le plan régional de développement fait référence au commerce, mans pas comme instrument de
croissance économique et de développement

Le plan reglonal de developpement ne falt pas reference au commerce

DDDE

Autres , . ' ' ,

Veuillez donner des détails supplemen taires (et les Ilens des pages We?\rewz)vqun’t al documentatlon
. pertlnente) L% Q@\O%K\'\ﬂﬂb oMo My lONA / L//[O/ﬂ

et L AN SR ITES-Qu e 20\\ R EE R 3«: T UEVIQ/—\- ***********
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Ql. 2 Avez-vaus des stratégies ou des plans régionaux spec:flques : I
de développement sectoriel (par exemple, infrastructure, agnculture OUI m i NON |

développement mdustrlel services, etc.)? |

Dans / aﬁlrmatlve ces strategles ou plans reglonaux de développement sectoriel mcluent ils le commerce
| comme mstrument de cro:ssance econormque et de developpement?

Les plans régionaux de developpement sectonel mcluent le commerce comme domaine.
, prioritaire et fixent des objectifs opérationnels speaﬁques a attemdre dans des secteurs o
commercnaux spécifiques

Lesvplans reglonaux de développement sectoriel comportent des déclarations générales sur le M

réle du commerce dans la croissance économique et le développement

ﬁnssm)/




Les plans régionaux de developpement sectorlel font reference au commerce, mais pas comme | .
« instrument de croissance economlque etde developpement

- Les plans reglonaux de deveioppement sectorrel ne font pas reference au commerce ! il

Veuillez donner des detalls supplementalres (et les liens des pages Web renvoyant & lg documentgtion
TIQue Tmodustaislle ConNuwe p¢& Livene

pertmente ) )
Leerthene ) 7 e GiAT0E ST FACULITAT IO -DES TEANSFORE ]
= RelWWTiowe pGRaColE Confvve '
Q1.3 Avez-vous une polltrque ou une strategre commerciale? : oui [X] NoN [

Dans / afftrmatlve est-elle axée sur Ie commerce mtrareglonal ou extrareg/onal ?

't . PP
LES DEUX [X[ ] npeas [
Dans l'affirmative, veuillez donner des précisions en cochant les cases correspondantes (Plusieurs cases

peuvent etre cochees )

‘L'accord instituant Ia communauté economrque reglonale prevort la mise en place d'un - :
| arrangement commercial régional (par exemple une zone de hbre echange ou une.union [X
douamere) ;

i e i .

INTRAREGIONAL{:I EXTRAREGIONAL [‘_']
i

Il existe un accord drstmct couvrant des arrangements commercraux reglonaux (par
-.exemple, zone de libre- echange ou union douanlere), qur comporte des mecamsmes de o 'l
mise en ceuvre specrﬁques : A

L'accord commercial régional st complete par des accords distincts qui couvrent des ’ N
arrangements de mise en ceuvre.,

D'autres accords commerciaux ont ete s:gnes avec des tierces partles ou sont en cours de . [X]
negocratlon

Veuillez donner des detalls supplementalres y comprls sur Ia polmque commerc:ale en cours de formulation

{par exemp/e ob]ectlfs orientation et priorités principales): ﬁ @\\ T™L DUTARNE NE ’) & Noh
o - atfieles. 460\%0 DY YenITE e )’UBFLO#

Q1.4 Veuillez indiquer les principales contraintes en matiére de commerce mtrarégronal (plusreurs
cases peuvent étre cochées):

Falble demande reg|onale

|
|
|
|

Competrtlvrte

HX

Envrronnement reglementarre de l activité
commercrale

Dlversrﬂcatron llmltee des exportatlons

Liaisons de transport madequates

|
|

RN
| i B !

Coflit des services de transport ‘

DDDE’DQDD 0 olo)

Acces hmlte au fmancement du commerce

Respect des normes

Procédures douaniéres et frontaliéres

i
|

_Restrictions informelles

DD[’JDDDDD = Minlin}
DD,DDDDDD I=Rin]in

grEORzEa O
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Autres

Veuillez préciser :

QWN{%NC\b CESTET




-

Veuillez detalller votre reponse (par exemple en md/quant les liens des pages Web renvoyant & la
documentation pertinente )

Ql 5 Veu:llez mdlquer Ies pnnc:pales contramtes en matlere de commerce extrareglonal : "
(plus:eurs cases peuvent etre cochees) ) - A SR

TRES <'IMPORTANT -
'IMPORTANT

Compétitivité o

|

Diversification limitée des exportations -

Liaisons de transport inadéquates -

i

i CoGt des exportations

|

D E],DE;D u)lullw IZ]
=2 @gﬂa!@f

Acces au flnancement du commerce e

Respect des normes.

Procedures douameres et frontalleres ’

!

Doooooooo)

)
A

Restnctlons lnformelles

Ooooooooo

81 “Z]sEI'EI

Autres

Veuillez préciser : ﬁoﬁ\l/l SAT o DCS C[X@/"’FLL €S Bortpiross

Veuillez détailler votre réponse (par exemple, en indiquant les liens des pages Web renvoyant
a la-documen tatlon pertmen te) .

=

Ql 6 La région a- t-eIIe des domames d mterventlon pr:ontalres dont elle a déterminé qu'ils =
amelloreralent sa capacité de tirer avantage de I'expansion et de I'intégration du commerce?

 —

Sont indiqués c:—apres les domaines les plus courantspar grande catégorie d alde —veuillez classer par ordre . -
d'importance les trois domaines prioritaires parmiles 12 énumérés)

Quelles sont vos priorités actuelles en matiére d'Aide pour le commerce dans chaque secteur?

En vous servant des listes suivantes, veuillez classer par ordre d'importance les trois domaines prioritaires
dans chaque secteur (1 désigne le plus important) :

Politique et réglementation commerciales Politique commerciale;et gestion administrative ) \ (%

Facilitation des echanges ‘ - oo »755 ,

o
e

' Accords commerCIaux régionaux

o
Q&

Négociations commerciales multilatérales

Educatioh/formétion dans le doﬁwaihe du cemmerce Q-
Ajustement li¢ au commerce s 2
I_nfrastructure éc_ohomique | © - Transports et entreposage 9.2
Commumcat:ons B - 22
o : Productlon et dlstnbutlon d energle )W
Renforcemeht de la capacité de production ' | Entreprises et autres services 2%
L - Bangques et services financiers % s

Agriculture -




B Sylviculture , s
| Péche B ) R ‘ 9"’,'
Industries manufacturiéres L :_ R
Industries extractives. , ‘ o l Z
| Tourisme - : - ; s 2
Autres besoins liés au commerce
- Veuillez préciser : .

Q1.7 Larégion a-t-elle des stratégies opérationnelles (s'accompagnant de plans d'action,
" d'échéanciers et de budg'ets} pour ses domaines d'intervention prioritaires?

KQAUS/M\«OM L HHACH ConNunJ

oul® ENCOURSDE FORMULATION D o Non [

Veuillez donner des détails supplémentaires -9 NAVTAVRES _ D v Ko §U CONNLAE

SYACIIEA l,c,s t,u+ aSiv) MS*&Mﬁ#/bﬂﬂA—éannu?

ﬂ\%b\,{\) @:\)V{L\, »E La @OLH\OOC e GETIQUE

ou® , | “EN'COURS DE FORMULATION [] " | NoN [

Veuillez donner des detallssupplementalres ﬂ"gbf,'\ LicmerbGie DUAAaRle(DrS)
et S0 EUVRE o€ L (ohiliase A OLE Connude

Cro EVVLE BE Cr ?N\\\ﬂ\l\)b Kc(ﬂOI\DMAJ

o (- I EN COURS DE FORMULATION [ { , . NON-[]

ADAJTATLO ™ DES SHSTENES DE™ FRoDuC 1)
pAtelioeaTIon) E L\EI\')\)HLO(\?(\)b{\bF\J\ &

Veuillez donner des détails supplémentaires :~

o
Hyuc~

Q1.8 Avez-vous une stratégie opérationnelle g’lbbale regroupant tous les
besoins liés au commerce de votre région (par exemple, une stratégie out [X| NoN [
en matiére d'Aide pour le commerce)?

Dans l'affirmative, cette stratégie comporte-t-elle un calcul des codts du soutien nécessaire? (Veuillez joindre

une copie de ce document & la réponse au questlonnalre ou mdlquer un-lien Web vers ce document.) :
ot Tl SLAGT DIU N grosEN T sTRARC OIS B Qooas m(ﬁ
K\\n E (O VO P

Dans la négative, veut/lez expliquer comment les besoms en matiére d'Aide pour le commerce sont identifiés
et exprlmes dans le d/alogue avec les donateurs : : : :

\\Or\)

1.9 La crise nomi uemon ial lle a-t- Ilee ne in ldencesurvos ' ' -
Q a.crise économiq , daeactue eate u une inc oul [] NoN [X]
besoins en matiére d Alde pourle commerce? .

Dans | a}fﬁrmative, veuillez donner des détails supplémentaires :




COMMENT VOS STRATEGIES REGIONALES SONT-ELLES ELABOREES?

COMMENT LES STRATEGIES REGIONALES SONT-ELLES COORDONNEES AVEC
LES POLITIQUES NATIONALES ET MISES EN CEUVRE PAR VOS MEMBRES?

. Q2.1 Comment vos membres participent-ils c‘J I elabaratlon de vos strategles reglonales et/ou
: strategles regtonales de developpement sectonel ? (PIus:eurs cases peuvent etre cochées.)

Le secretarlat convoque des réunions ad hoc d experts natlonaux sur des su;ets specnflques j m ‘

Le secrétariat convoque des réunions d'experts ynatlonaux surla base des décisions prises
au cours des sommets de chefs d' Etat ‘ :

j Il yaun comlte permanent charge de la pohthue commerc:ale - L 7 ' &]
L]

Des experts nationaux se réunissent dans le cadre de comités permanents au sujet
des domames strateglques enonces dans I accord mstltuant I' organlsatlon

Chaque domaine stratégique est confle a des comités permanents d' experts natlonaux
dont Ie secretanat assure Ie service

O

Enl' absence de secrétariat, les plans reglonaux de developpement sont convenus Iors
de reumons des membres convoquees par Ie membre qun exercela pre51dence

O

Veuillez donner des détails supplémentaires : ‘

- .
QZ 2 Entretenez vous un dialogue avec Ie secteur privé pour Ia formulat:on L oul m NON n
des strategles reglonales ? : ; -

Dans I aﬁ/rmat/ve vew/lez prec:ser sr ce d/alogue se deroule avec (plus:eurs cases peuvent étre cochées):

e L

Un comlte reglqnal du secteuc pnve o o ) i o e ]ZI
} Des associations sectorielles natlonales . [X
' Un comité national du secteu; ;E.v’;"" LT | o m
i ‘rDes entrepnsesmdlwduelles e IX

Veuillez donner des détails supplémentaires (par exemple, sur le niveau d'interaction, la fréquence

des réunions, les membres des comités, les arrangements formels ou m[ormels etc): CopSuU LI T oA
Q\\,%\)L\c(\x DU SECTOUR fRIVE A TV RAVSAS (@ cia M RAC v
Losogolaile 2o GiomALE chk_/ \_)A“\Q.Q&Q

QZ 3 Quelles dlfflcultes rencontrez—vous dans I elaboratlon et la coordmatlon des strategles
reglanales? (PIus:eurs cases peuvent etre cochees ) '

CTRES | IMPON
'MPORTANT [

Absence de mandat cIalr

Problemes de fmancement nat|onaux

Problemes de fmancement du secretarlat

Mangque de competences approfondles
dans la reglon

Rotatlon elevee des responsables natlonaux C

Mauvaise articulation avec les strategles : 0
natnonales : : :

|
I

0 oo oos




E Appartenance a des accords ‘régionaux : :
qui se recoupent . - : . O o 5 [;] o
Autres 7 D' 1 L] ) ] -
Veuillez preCIser i q

T TR Ero AT Ie oY CLAtes

ﬂﬁ'!\?&\)g \)‘\Dﬂ.\

Q2.4 - Quelles dlfﬁcultes rencontrez vous pour mettre en ceuvre les stratégies reglonales
-~ de développement ou les stratégies sectorielles régionales?
(Plusieurs cases peuvent étre cochées.) ‘ -

Veu;//ez donner des detalls supplementa/res Go s a faceo EUUle SES N —@J} YEGIEs

Absence de mandaf clair O O | ‘X
'Difﬁcultés pourétablir des fonds régionaux O Xl -0 =
Difficultés pour utiliser le fmancement sous - o . A
formedepréts D m : D o
Mauvalse artlculatlon avec Ies strategles : I
nationales o t ,D u
Appartenance ades accords régionaux qui se -
recoupent ' O O m , [
Absence d' engagement pollthue au niveau ‘ .
natlonal [ O - [l O
‘Autres ] - |:] 0 1 '
Veu:llez préciser :

Veuillez donner des détails supplementalres ]

REES

Q2.5 Quelles dlfflcultes rencontrez-vous pour mettre en ceuvre les strategles commeraales '
régionales? (Plusieurs cases peuvent étre cochées. )

Absence de mandat clair

Dependance des gouvernements nat:onaux a =
1'égard des recettes tarifaires )

Appartenance a des accords reglonaux quise -
recoupent’ w

Absence de mise en ceuvre natlonale des
accords reglonaux

Restrictions mformelles

| Autres o

0olo0 /xR | OOl

Veu:llez prec:ser

Veu:llez donner des detalls supplementalres BRSENV Cb D¢ Ofl\ e TAToW C’Lﬂ' 1SS o
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QUEL SOUTIEN RECEVEZ-VOUS AU TITRE DE L'AIDE POUR LE COMMERCE ET COMMENT

LES DONATEURS PROGRAMMENT-ILS LEUR AIDE? ; ol (ﬁ;
Q3 1 Quel soutien recevez-vous au titre de 1 'Aide pour le commerce?l Veuillez compléterdans -~ | ; ; : S
Ia mesure du poss:ble le tableau c:—dessous ' e /
‘ 2002 2005 2006 | 2007 | 2008 | 2009
Polmque et reglementatlon ! P |
commercnales ' j B
Infrastructure economlque ‘ v L . 2 ‘ : DN ‘ ‘

| K f
; AJustementlle au commerce : 7>—<7A X X o K >< i
B S

: Renforcement de Ia capacrte : v Lo )

| de production - o ‘ X 7( X Y -

SR . e e e S e D + it e e - SR

| Autres o i , . .

b e e T e D b L e i IECE ISt
Veutl/ez donner des deta//s supplementalres e : T - ) , :
Q3 2 Comblen de donateurs apportent-ils actuellement une assistance au tltre de I'Alde

pour le commerce? o
e — — S
s [{ 1 510 w15 | s+ [

Veutllez donner des deta:ls supplémentaires : U 52 (F NS ’(5 AD - EAO

= CBOQrc [Nz LON ALL:; HANSE
S ‘

Q3 3 Ex:ste t-lI une mstanca de dialogue avec les donateurs sur les ; oui m noN [ ]

prlontes en matiére d'Aide pour Ie commerce? : : |

e O L TR e i i R ) |

__‘,/ffl,lllez donner des détails supplement\::res contq G e G Lo 1aGE ( CC@ f\ o S/f ﬂ)&c fﬁ Ry E /ch‘ ]:
CCH NIOVES T GinvAamCieds (VEAD CeAO~ LoaD4
A_,_,,,_“_A.r..ﬁ &Mﬁwhzﬁ_ﬁm AN CLEAS )

Q3 4 Veurllez mdlquer sur quelle base les donateurs programment leur soutien au titre de I'Aide pour

le commerce. (Plusieurs cases peuvent étre cochées.)
Plurlannuelle v ] W O -

e D P T - |

Annuelle : A 1 g R O
Thématique X | O [:I
Adhoc O N O HE
Dans le cadre général de I'aide au '
développement qu'ils fournissent m O u : -
Séparément, comme aide : :
au commerce spécifique D : u ' D : &

Ol




),,

Q3 5 Comment les donateurs etabllssent-lls Ies priorités de leur soutlen au titre de I'Aide-pour

le commerce? (Plusieurs cases peuvent étre cochées.)

Stratégies régionales
de développement -

Plans sectoriels

Strategle commerciale

Stratégie en matiére d'Alde pour
le commerce

Demandes pohctuelles

Evaluation des besoins réalisée par
le donateur

000 o0 o

Q3 6 Quelles contramtes rencontrez-vous pour obtenir des fonds en faveur de l ‘Aide pour
le commerce? {PIus:eurs cases peuvent étre cochees } :

de financement

Les donateurs n'ont pas tous

des programmes régionaux ¥ D‘ m O O
Les donateurs existants hésitent 3 établir des o m D
mécanismes distincts d'Aide pour le commerce ’

Les donateurs rencontrent des difficultés pour O T m D
offrir un soutien aux organisations régionales —. :

Difficultés pour utiliser le financement sous ‘ ,

forme de préts . ’ m D, O ) o
‘Absence de mécanismes ' ‘ :

de surveillance appropriés O O u : m
"Absence de mécanismes de survelllance ‘ ' '

" nationaux de contrepartie Dk D/ m . o
‘Mauvaise identification des besoins et . 0 - ‘ m ,
de leur ordre de priorité g : e 5 3
Difficultés pour € élaborer des projets aptes : : < .

a bénéficier d' un concours bancaire L ! 0 N as
Les pnontes régionales ne sont pas prises o o » E
en compte dans les demandes natlonales w | | |

,Demandes contradictoires de la part

d'organisations régionales qui se recoupent O N .
Autres N/ o
Veu1/lez precrser '

SUR UAIDE POUR LELOMMNERT




.

Q3 7 Quelle mcrdence Ia crise économique mondlale a-t-elle eu sur le soutien que vous recevez
des donateurs au tltre de 1 'Alde pour le commerce? (Plusieurs cases peuvent étre cochees }

Moms de partenalres offrent un soutlen P | 4 ] [X]

Changement dans les prlontes des donateurs » ( 1 D O M
Plus grande obhgatlon de resultats I:] R ™ . O

Moms de ressources dlsponlbles - 1 E |
Accent mis sur les coOts d'ajustement - ‘

’ m K W O

ole accru des partenatres Sud Sud O O m |

i O O O O

Q3 8 Comment Ia programmatlon du soutien au tltre de I'Aide pour Ie commerce pourralt-elle
- étre améliorée?

Méilleure définition des besoins en matiére ‘ m
Alde pour le commerce

lleure définition des besoins prioritaires
‘matiere d'Aide pour le commerce -

leure rédaction des projets aptes a
beénéficier d'un concours bancaire

édures de demande claires et simples

rammation pluriannuelle

K&HE &

tion de fonds régionaux

urs accru a l'évaluation conjointe

0RO 000 O O 0
Dolo oojoo o o
oo oooo o oo

[miinil=

llez prec:ser

i 4. COMMENT ASSUREZ-VOUS LE SUIVI ET L'EVALUATION DE L'ASSISTANCE RECUE?

ui est charge de superviser et de coordonner I'assistance regue au titre de I'Alde
our Ie commerce: ?

OMité régional composé de representants des gouvernements nationaux est responsable 0
matlon et de la m|se en ceuvre -

ent du secrétariat charge du commerce , , O

SARE SUR L ~§U? FOURLE LD




1

I Le departement du secretarlat charge du commerce joue un role de coordlnatlon mais ce 'D
sont les départements sectoriels compétents qui ont la responsabilité

Iy a une unité centrale au secrétariat chargée de la coordination : Rj
Autres il

Vew//ezprec:ser E}C(SICI\)C\Z )E Q;oﬂ\lt J)% f(LO)ﬁ(ﬂu

Q4 2 Assurez-vous Ie suivi ou I valuatlon de vos programmes Iles au commerce bénéficiant
d'un soutlen des donateurs? - ' : _ : , : :

“TOUJOURS [X[ PRESQUE TOUJOURS g REGULIEREMENT [] | RAREMENT [] INDECIS []

‘Les résultats des donateurs =
en matiére de suivi et d'évaluation

Les arrangements conjoints -
en matiére de suivi et d'évaluation

8" 8

Vos propres arrangements
en matiére de suivi et d'évaluation

00l oo

- T, § :
Les rapports des Etats membres
issus des systémes nationaux. | g ‘ S ' ,

Q4.3 De quelle maniére serait-il pass:ble d amellorer Ia mise en oeuvre et | efflcaate de I'Aide pour
le commerce regue? Veuillez classer par ordre d'importance (1 désigne le plus important).

Participatiph plus grande a la conceptidn des interventions ! A

Financement plus prévisible : ’ 7 - ; 2

Approches plus régulieres concernant la mise en ceuvre par les donateurs S < 2

“Efforts plus frequents de coordl;lv;itﬁqon avec jes donateurs ;ﬁ, 52

Utilisation plqs systématique des sysjémes de suivi et d'évaluation ' . éf’ 2

Accent sur le dé_veloppément des capacités o L N f; :’,M
?;;acité plus grande au sein du secréta'riatb o B T - i ]
‘Prescriptions plus'harm;nisée; en matiére d'établissement des rapports é -

Meilleure coordin;tT;r;ntre I;S Etats membres ) o : ‘>/ 2
| Autres o ]
Veuillez préciser: ) < | 3 S I - ‘ |

e R~

Q4.4 Veu:llez mdlquer tro:s domaines d' mtervent:on dans Iesquels I'Aide pour le commerce
a permis de remédier aux contramtes du cété de I'offre et des mfrastructures commerc:ales

dans votre reglon?

AUR-ORGANISATIONS
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SDomalneZ: poA OEe ( RroGlanne @)Qﬁ Lide pe Lr .
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3 Q4 5. Sivotre orgamsatlon a recu une gide dlrecte des donateurs, veuillez donner des détails,
notamment en ce qui concerne l'impact et le résultat de I'aide fournie. (Si vous le souhaitez,
" vous pouvez repondre a cette questlon en presentant un ou pIus:eurs cas d expérience. )

Q4.6 Ya- t-lI parmi vos processus, programmes ou prolets en matiére d 'Alde pour Ie commerce
des exemples particuliers qui ont donné de bons résultats et qui pourraient a votre avis «
contnbuer ala mlse au pomt de bonnes prathues? ’ 93 Cﬁ N ® { u\ (’p 6’—\ © Y\) ce -

(Dans | afﬁrmatlve, veuillez Ies decrlre ci-dessous. 51 vous Ie souhaltez, vous pouvez aussi
présenter un ou plusleurs cas d expérience d propos de ces exemples ) ’




